
 

I n s c r i p t i o n  e n  l i g n e  e n  c l i q u a n t  i c i  o u  s u r  w w w . b i o - c e n t r e . o r g   
o ù  v o u s  t r o u v e r e z  p l u s  d ’ i n f o r m a t i o n s ,  l e s  C G V ,  e t  l e  r è g l e m e n t  i n t é r i e u r  

 

FORMATION organisée par 
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Taux de satisfaction 
94 % en 2024 

 

Calculer ses prix de revient pour améliorer  
la stratégie de sa ferme et son revenu 

Objectif Être capable de calculer ses prix de revient et de les analyser pour 
faire évoluer sa stratégie de ferme et son revenu 

Prix : tarifs disponibles à ce lien  
 

Nombre de places : 10 
 

Lieu :  
secteur Châteauroux – adaptable 

selon la provenance de la majorité 

des personnes qui s’inscriront 

 
Publics concernés :  
Producteurs et productrices  

 

Prérequis :  
Aucun 
 
Validation :  
Certificat délivré après la 

formation 
 
Accès formation :  
Accessibilité possible aux 

personnes atteintes de handicap. 

Prendre contact avec le référent 

handicap avant inscription 

 
Contact(s) 
Responsable de la formation 

Florent Bouillon  
gablec-tech@bio-centre.org 

06 71 32 92 22 
 

Renseignement 

Irène Burckard  
burckard.adar.bs@gmail.com 

07 63 46 40 03 

 

Inscription au plus tard 3 jours ouvrés 

avant le début de la formation. 
En cas de contrainte particulière 
veuillez nous contacter 

PROGRAMME 

Durée totale : 18 heures 

3 novembre 2026 (9h00-17h00) 
Cette formation mobilise un outil de calcul du prix de revient (Excel) éprouvé 
dans le réseau bio et développé par le réseau FNAB en partenariat avec Richard 
Laizeau, un arboriculteur bio et ancien conseiller gestion d’entreprise. 
 
Enjeux de l’utilisation du prix de revient pour fixer ses prix de vente 
Comment valoriser son travail sur sa ferme ? 
Intégrer la valorisation du travail, les investissements et les charges courants 
dans le calcul du prix de revient 
Savoir adapter son prix de revient aux spécificités de son système : répartir ses 
charges aux différents produits ou ateliers, utiliser la clé de répartition 
Approche ciblée par une série d’exercices portant sur des cas réels 
Définir son objectif et ses axes de travail 
" 

Entre le 3 novembre et le 8 décembre 2026  
(durée 4h00) 

Accompagnement individuel en distanciel : 
Analyse de la situation individuelle du stagiaire avec l’aide de l’outil « prix de 
revient » 
Identification des cultures clés et des grandes masses pour la ferme 
Calcul et analyse du/des prix de revient sur culture(s) clé(s) pour la ferme  
Temps d'échange et formulation d'un plan d'actions 
" 

8 décembre 2026 (9h00-17h00) 
Analyse des prix de revient obtenus  
Construction d'un prix de vente rémunérateur et (re)connexion des prix de 
vente et des prix de revient : questionner ses charges, ses produits, et 
réinterroger sa stratégie commerciale  
Réflexion sur pistes de solutions technico-économique, commerciales et 
d'ordre plus global stratégie de la ferme/stratégie d'entreprise 
Être capable d'utiliser l'outil pour prospective stratégique  
Évolution des plans d'actions individuels et bilan de la formation 

Méthodes pédagogiques : Présentation de l’intervenant avec 
support powerpoint, exercices pratiques et travail en sous-groupes, 
temps d’accompagnement individuel 

Modalités d’évaluation : Tour de table oral et auto-évaluation. 
 
Intervenant 
Florent BOUILLON – Conseiller techniques Grandes cultures au 
GABLEC, formé à la méthode de calcul du prix de revient 

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSd9-Oxdwv18-Rwqd3nevmz3qqBppIDYGP7ooq53p8AW0WCl9Q/viewform
https://bio-centre.org/index.php/formations
https://www.bio-centre.org/images/PDF/Formation/BIOCENTRE/tarifs-formation-bio-centre-2025-2026.pdf

